Raporty

Raport analizy sprzedazy inwestycji
1. Generowanie raportu

1. Przejdz do zakfadki "Raporty" w panelu gtéwnym po zalogowaniu sie do systemu.
2. Wybierz "Raport analizy sprzedazy inwestycji" z sekcji "Raporty inwestycji".
3. Dostosuj raport do swoich potrzeb za pomoca dostepnych filtréw:
o Zakres dat
o |nwestycje
4. Kliknij przycisk "Szukaj", aby wygenerowad raport.

5. Aby wyeksportowac¢ dane do formatu Excel (.xIs) kliknij ikone Excela w prawym gérnym rogu

ekranu.

2. Omowienie sekcji raportu

1. Podpisane umowy w czasie - wykres stupkowy reprezentujacy ilos¢ podpisanych uméw z

podziatem na ich rodzaje.

Podpisane umowy w czasie

Podsumowanie umoéw

Typ umowy Liczba
Umowa rezerwacyjna 157
Umowa deweloperska 48
Umowa przedwstepna 3
Umowa koficowa 3

Suma 211

Udziat

Ta41%

22.75%

1.42%

1.42%

100%

2. Statusy lokali - wykres stupkowy i kotowy dla kazdej inwestycji osobno, przedstawia status

wszystkich lokali z danej inwestyciji.
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3. Analiza konwersji leadéw na umowe - wykres stupkowy przedstawia liczbe nowych
zapytan, z ktérych wywigzata sie nowa umowa.
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4. Analiza cen i rabatéw inwestycji -
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o Srednia cene brutto za m2
o Zestawienie ceny minimalnej, Sredniej i maksymalnej brutto za m2 dla danej

inwestycji
o Zestawienie minimalnego, sredniego i maksymalnego rabatu dla catej inwestyciji.
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5. Analiza leaddéw i aktywnosci telefonicznych
Leady w okreslonym czasie
oddzwonione - leady przypisane do klienta, u ktérych zarejestrowano aktywnos¢ telefoniczna.

nieoddzwonione - lead, ktéry zostat przypisany do klienta, ale u ktérego nie
zarejestrowano aktywnosci telefonicznej
bez numeru telefonu - lead, ktéry zostat powigzany do klienta, ale nie ma
uzupetnionego numeru telefonu.

Leady z odebranymi/nieodebranymi telefonami
Podziat odzwonionych leadéw na skutecznos¢ potgczenia.
Sprawdzane sg wytacznie leady z aktywnoscia telefonicznag

Informacja zwrotna po telefonie
Podziat leadéw ze wzgledu na informacje zwrotng pozostawiong przez
doradce.
Kategorie: rozeznaje sie w rynku, chce uméwic¢ sie na spotkanie, nie chce
umoéwié sie na spotkanie, wybrat konkurencje, za wysoka cena, nie ma
finansowania, pomytka, inne
Procentowa prezentacja kazdej z kategorii.
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Analiza leaddw i aktywnosci telefonicznych

Leady w okre$lonym czasie Leady z odebranymi/nieodebranymi telefonami
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KATEGORIA

Leady w okre$lonym czasie
@ Leady oddzwonione

@ Leady bez numeru telefonu
@ Leady nieoddzwonione
SUMA

Leady z ymi/ ymi

© Leady z odebranymi telefonami
@ Leady z nieodebranymi telefonami
SUMA
Informacja zwrotna po rozmowie telefonicznej
@ Rozeznaje sig w rynku
@ Chce umdbwic sig na spotkanie
® Nie chce umowic sig na spotkanie
©® Wybrat konkurencje
Za wysoka cena
@ Nie ma finansowania
® Pomytka
® Inne
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Unikalny ID rozwigzania: #1225
Autor: : Patka Daria
Data ostatniej aktualizacji: 2025-10-28 11:46
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